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親子継承を成功させるのに必要なこととは？
ホームページで成果を出す方法１
ホームページで成果を出す方法２
新患紹介ありを増やす方法
小児患者を増やす方法
自費を増やす方法

地域一番医院からの転落
歯科医院継承の落とし穴
継承して分かった惨状
苦しみは半分、喜びは二倍
ダークサイドに落ちてはいけない

[著 ] 岩渕龍正
歯科医院地域一番実践会 地域一番化マスター

採用を制するものが経営を制する
夫婦経営四つのステージと労務問題
憎しみからは何も生まれない
最後の聖戦

第２章 Re:プロジェクト
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本書の特設サイトを開設！
著者の特別ムービーをご覧いただけます！

著者 岩渕龍正からのメッセージ
本書は累計１.１万部の大ヒットを記録した『歯科医院地域一番実践プロジェクト』（通称：赤本）の続編となりま
す。赤本出版から１５年が経過し、歯科医院経営を取り巻く環境は激変しました。今でも、赤本の内容は効果
を発揮します。しかし、赤本はマネジメント中心に描きました。歯科医院経営とは何でしょうか？それはマネジ
メントとマーケティングの２つをしっかりやることです。この赤本２においては、患者数の減少で苦しむ先生、スタッ
フが採用できないで悩んでいる先生にマーケティング面の解決策を提供し、労務面、医院継承、夫婦経営で悩
む先生にも解決策を物語形式でお伝えしています。読み終えた後、今まで見えなかった、あなたの歯科医院が
良くなっていくイメージが涌いていることでしょう。なぜなら、それは私が何度も見た光景だから。

業界初！ 親子・夫婦で学ぶ医院経営書
横田歯科医院はその後、どうなったのか？ ファン待望の続編！主人公は息子！？

私のクライアントのご意見
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岩渕龍正とは著者

学習院大学経済学部経営学科卒業。大学ではマーケティングを専攻し、大学で学んだマー
ケティングを活かせる企業として、大手経営コンサルティング会社に入社。入社後は、サー
ビス業のチームで修行後、自ら、歯科医院経営活性化プロジェクトチームを立ち上げ、人
脈なし、ノウハウなし、経験なし、の状態から、続 と々地域一番医院を創り上げる。 ２０
０５年、経営戦略研究所株式会社、代表取締役社長に就任。歯科医院に対する経営コ
ンサルティング業務を行うと共に、歯科医院地域一番実践会を主宰。地域一番を目指す、
志の高い、厳選された３００医院が全国から参加。
歯科医院の現場に密着した経営コンサルティングを信条とし、机上の空論に終わらない、
結果が出るコンサルティングを目指し、現在も、クライアントと共に日夜、格闘している。

歯科医院地域一番実践会 地域一番化マスター

すでに１,３00医院以上が本書の内容を実践し、成果を出してます
あなたはいつ、その一歩を踏み出しますか？

クライアントの声

轟 紀五先生
長野県松本市 とどろき歯科医院

本書の内容を実践したクライアントの生の声を一部、お届けします。

スタッフみんなが同じ「仕事観」を共有できる、
笑顔あふれる素晴らしい
職場と変化しました。

竹内勝泉先生
長野県佐久市 竹内歯科医院

レセプト件数は二倍、新患数も六倍以上
負のスパイラルを
断ち切ることができた。

吉田洋一先生
青森県八戸市 根城よしだ歯科

自分の歯科医師人生を
大きく変える一冊。

高嶋俊裕先生
愛知県津島市 たかしま歯科

医院経営はやらなければならないもの。
その奥深さや幅の広さ、
楽しさを知りました。

歯科医院地域一番実践会とは
歯科医院地域一番実践会は岩渕龍正が率いる
日本最大の歯科医院専門経営コンサルティング会社。
経営コンサルタント１６名、常時１６０医院超の
コンサルティングを全国で行い、続々と地域一番医院が誕生。
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